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Batonz（バトンズ）とは、株式会社バトンズが運営するインターネットによるオンライ

ン事業承継マッチングサービスです。会社や事業のあとつぎを探したい方から、後を

継ぎたい方への経営のバトンタッチを、全国約1000の士業事務所、約100の金融機

関などと協働しながらサポートしています。
廃業や居抜き譲渡を選択した場合（計算式）

不動産売却（300万円）＋保証金（100万円）－

解体・原状回復等（200万円）－借入金（200万円）－手続き等費用（30万円）

＝手残り▲30万円

Batonzで株式譲渡（計算式）

事業用資産譲渡（500万円）＋保証金返還（100万円）＋のれん代（200万円）－

手続き等費用（300万円）＝手残り500万円（別途、借入金200万円も買い手企業が

肩代わり）

※実際の事例内の金額ではなくあくまでもイメージとして出しております

上記のとおり、バトンズで譲渡した場合には、手残り500万円だけでなく借入金の

返済も不要となるため700万円分の経済効果が見込まれます。一方で、廃業をした

場合には手残りはありません。

後継者問題や健康問題など、経営者自身で企業の存続が難しくなった場合、最

良の選択肢は廃業ではなく事業承継です。手元に受取金が残る可能性が高く、従

業員の雇用や債務の清算といったお悩みも解決することが可能です！

《売りたい！買いたい！スムースな事業承継・Ｍ＆Ａを支援！》
国内最大級の事業承継のマッチングサービス「バトンズ」

「自社の価値はどれぐらいなのか？」「うちの会社に興味を持つ相手はいるのか？」

など、事業承継の気になる点について、ぜひリタネッツまでご相談ください。バトンズ

と提携しておりますので、全国のネットワークを活用したお相手探しをサポートさせて

頂きます。

＜お問い合わせ先＞

リタネッツ事業協同組合 中小企業施策（補助金・事業承継・Ｍ＆Ａ）

担当：櫻井誠（TEL：048-658-8881）

『事業承継・Ｍ＆Ａの件で…』とお問い合わせ下さい。

◆事業承継に関するお悩みはリタネッツへご相談を！

会社名：池田商店

所在地：石川県金沢市

事業内容：食品の製造・販売

「Batonz（バトンズ）」は、あとつぎをすぐに探せるだけでなく、全国の士業事務所や

金融機関が「承継アドバイザー」として交渉をサポートしているのが特徴です。

承継アドバイザーは、累計成約実績4,500件を誇る日本Ｍ＆Ａセンターグループで

あるバトンズが提供するノウハウを

受け継ぎ、承継後のリスクを低減

した安全な事業承継を実現します。

2019年7月18日現在で、

バトンズの累計ユーザー登録数

30,000人超、累計成約実績数は

224件で、国内成約実績No1の

事業承継マッチングサービス

となります。

◆「事業承継したいけど・・・ほんとに売れるの？」 Q&A形式で疑問を解消！

Q．今のところ後継者候補がいないが後継者探しはいつから始めればいいの？

A．約80％の企業が後継者候補の選定に1年以上かけていて、そのうち14％は5年以

上の時間を費やしています。これらを踏まえても、「今はまだ早い」と思わずに後継者

探しと後継者育成に取り組む必要があるでしょう。

Q．ある程度の事業規模があり、財務がしっかりしている会社しか売れないのでは？

A．バトンズでの成約実績の内、営業赤字が35％、債務超過が55％です。

また、売上規模も1億円以下が多いため、「自分の会社は売れない」と諦める必要は

ありません。

参照資料：独立行政法人中小企業基盤整備機構による「事業承継実態調査 (2011年)」

◆成約事例
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6月28日（金）平成30年度補正予算「ものづくり補助金」の採択結果が発表されました。

応募件数 採択件数 採択率

Ｈ30補正 14,927件 7,468件 50.0％

Ｈ29補正 17,275件 9,518件 55.0％

Ｈ28補正 15,547件 6,157件 39.6％

さて、リタネッツが申請支援を行った組合員のうち、２社が採択を獲得しました。

＜採択事例①＞ 株式会社サンワーク

：外壁工事・屋根工事・雨どい工事を行う同社は、建築資材の内製化により、住宅建築

プロセスのQCD改善により、競争力を高めることを目的に補助金を申請しました。

＜採択事例②＞ 東洋酵素化学株式会社

：医薬品・健康関連食品の研究開発型企業である同社は、豊富な商品開発アイデアを

具現化し、独自性・独創性のある健康補助食品の開発を目指し、補助金を申請しました。

なお、過去の採択事例（13社分）は組合ホームページでも掲載しています。

ものづくり補助金 補助額最大1,000万円！今年は2件採択！

「立てた計画を『絵に描いた餅』にしないための」経営者塾

異業種の組合員（1,900社超）の皆様と接する中で、「事業計画は作ったけれど、実行

が出来なくて…」「計画書は作った時だけで、その後は見ない…」とお聞きします。

そこで、多くの社長・管理職の皆様へのヒアリングした結果を総合し、立てた計画が

決めた通りに実行できない理由は以下の3つに集約ができました。

１．計画の立て方が自社にフィットしていない （ゴール設定が不充分）

２．従業員に計画の目的が腹落ちしていない （なぜ、そのことを行うのか？）

３．客観的な立場で計画の進捗をモニタリングする（社長以外の）第三者が不在

上記１～３の課題を解決するために『経営に関する勉強会「経営者塾」 ～自分と自

分の会社を見つめ直す時間を創りませんか？～』を開催します。開催概要は、WAVE 

3頁目をご参照下さい。

本経営者塾では金融機関目線で融資審査・格付けを行うツールを活用し、財務診断

（通常価格1回：5万円）をご提供します。自社の財務状況（偏差値）を把握し、金融機

関の目の付け所を知って、資金繰り対策・金融機関対応にお役立て下さい。




